[bookmark: _GoBack]ПРЕДВАРИТЕЛЬНАЯ АНКЕТА КАНДИДАТА В ДИЛЕРЫ
Полное наименование компании: _______________________________________________________
Контактное лицо (ФИО и должность), координаты (включая тел., e-mail, фактический и почтовый адреса): _____________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________
Регион работы (доставка своим транспортом): ____________________________________________ ____________________________________________________________________________________
Объем продаж в эти регионы: __________________________________________________________
Вид деятельности (опишите подробно): _________________________________________________ ____________________________________________________________________________________
____________________________________________________________________________________
Срок существования компании:  
	___менее 1 года
	___от 1 г.до 3-х лет

	___от 3 до 5 лет
	___более 5 лет



Основной вид торговой деятельности:
	___розничная
	___оптовая



Запчасти для каких автомобилей в ассортименте: __________________________________________
Имеется в наличие (указать вид принадлежности – аренда или собственность):
Офис	-		___аренда	/   	___собственность	________м.кв.
Склад	-		___аренда	/	___собственность	________м.кв.
Транспорт		 ___аренда	/ 	___собственность	________кол-во ед.техники
Торговая точка	-	 ___аренда	/ 	___собственность	________кол-во

Штат сотрудников: ____	Всего - ______ человек
В штате есть маркетолог(и):  ___да	___нет




Общие требования к дилеру
· Штат сотрудников от 5 человек;
· Наличие минимум 1 склада, собственного или арендованного;
· Собственный автопарк от 1 авто;
· Основное направление деятельности оптовая торговля запчастями. Оборот не менее 40 млн в год оборот на запчастях для отечественных автомобилей.
· Занимаются торговлей запчастями для отечественных автомобилей от 3 лет;
· Покрывают собственной доставкой регионы с потенциалом продаж от 65 тыс. тросов в год (см. приложение «Требования к дилеру»)
